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Второй семестр.

Процессы монополизации в экономике ведущих государств в последней трети 19 – начале 20 века.

1. Технические сдвиги в развитии производственных сил.

2. Возникновение монополий и антимонопольное законодательство.

3. Вывоз капитала.

4. Усиление борьбы за экономический и территориальный передел мира.

5. Очаги межимпериалистических противоречий между ведущими государствами.

Технические сдвиги в развитии производственных сил.

В последней трети 19 века происходила вторая промышленная революция. В этот период в развитии производственных сил Европы и США произошли заметные сдвиги.

Одним из самых замечательных достижений – широкое использование электроэнергии (промышленное). Многое стало возможным после изобретения способов промышленного получения электротока. Среди изобретателей Сименс, Эдисон (эл. генератор) в США. Появилась возможность обеспечить каждую машину электроприводом, строить заводы в любых местах, избавились от необходимости иметь громоздкие трансмиссии. Расширение использования тепловой энергии. В Америке Парсонсом была изобретена паровая машина. Исключительно важным было изобретение двигателя внутреннего сгорания (в Германии – Даймлер, Бенц, Отто), который произвел революцию в сфере транспорта. Применение ДВС стало импульсом для развития нефтедобывающей и нефтеперерабатывающей промышленности.

Все это наложило отпечаток на историю человечества. Можно сказать, что история человечества – это история нефти. К числу важных изобретений в химической промышленности относятся промышленные способы получения серной кислоты, соды. Как следствие – бурное развитие химической промышленности наряду с электротехнической.

Совершенствуются металлургические процессы. Уже в середине 19 века получил распространение Бессемеровский конвертор (для выплавки высококачественной стали). В последней трети 19 века распространение получают Томасовский и Мартеновский способ.

Развитие транспорта – появляются трамвай, лифт. Также воздушный транспорт – дирижабли и аэропланы (братья Райт). Появляются первые автоматические станки (ткацкий, по производству бутылок и других изделий). Сдвиги в развитии самой металлургической промышленности. С 1870 по 1913 производство чугуна возросло с 10 до 29 млн. тонн в год. 

В это время в мире складывается система технического образования. Появляются технические вузы (Германия, США и другие). Многие достижения науки и техники используются в ВПК, проходит перевооружение армии. Гладкоствольное ружье заменяется винтовкой (нарезным). 

В 1883 изобретен пулемет. Деревянные суда уступают место турбоходам. Совершенствование оружия. Технические изобретения требуют в экономике вложения капиталов – фактор, усиливающий концентрацию и монополизацию.

Возникновение монополий и антимонопольное законодательство.

Монополии на базе концентрации капитала.

1850-70 гг. – период наивысшего развития капитализма свободной конкуренции. Конкуренция рано или поздно порождает монополию, ведет к разорению одних и обогащению других. 

Концентрация – накопление капитала.

Централизация - объединение, слияние предприятий.

Монополия – предприятие (группа предприятий), которое производит значительную часть продукции, поэтому имеет возможность оказывать влияние на цену.

Одним из факторов монополизации является технический процесс. Другие факторы: распространенность акционерной формы капитала и железнодорожное строительство (1870-90 гг.).

Акционерная форма капитала позволяет привлечь огромные капиталы.

Что касается ж/д, то дело в том, что заводы и фабрики строились там, где им было выгодно (больше нет ориентации на размещение у потребителя).

В конце 19 века в США существовало несколько десятков монополий. Постепенно они стали возникать и в Германии. В 1895 году в Германии на промышленных предприятиях было занято более 30% всей рабочей силы. Скоро германский капитализм стал самым организованным в мире. В России имел место высокий уровень концентрации рабочей силы (больше, чем в США). В 1914 на предприятиях с числом рабочих более 500 человек в СШПА было занято около 33%, в России – 54% рабочей силы. Это было связано с низким техническим уровнем.

Процессы монополизации в Англии проистекали вяло. Лишь к началу Второй Мировой Войны уровень монополизации был равен уровню монополизации Германии и США перед Первой Мировой Войной. 

Процессы монополизации шли и в экономике колониальных государств, причем быстро. Высокая скорость объясняется тем, что:

· Национальная буржуазия могла конкурировать с Английской, только обеспечив высокую степень организации бизнеса

· Экономика отсталых стран быстро перенимает передовые достижения ведущих стран.

· Как правило, 8осударство в них оказывает помощь бизнесу, способствует монополизации.

Возникновение монополий вызвало беспокойство мелких производителей. Уже в последней трети 19 века в США началась борьба против монополий (с переменным успехом). Там, где монополии были неизбежны, возникали органы, контролирующие их деятельность. С другой стороны, формировалось антимонопольное законодательство (закон Шермана), по которому каждое лицо или группа, которое заключало письменное соглашение об ограничении торговли между штатами или с иностранными государствами, обвинялись в преступлении против федерального правительства и наказывались штрафом (до $5000) или заключались в тюрьму (1 год), или применялись обе санкции вместе. Фирма, которая пострадала, могла требовать компенсацию в трехкратном размере.

Очень скоро под закон Шермана стали подводить профсоюзы и союзы фермеров. Закон Шермана запрещал письменные, но не устные соглашения, поэтому обычной практикой стали «джентльменские соглашения». Главной проблемой было то, что закон Шермана не предотвращал монополизацию на основе системы участия (получили распространение холдинги). Создавалась одна материнская компания, которая участвовала своим капиталом в дочерних, дочерние, в свою очередь, во внучатых и т.д.

В 1914году появился новый антимонопольный закон (закон Клейтона), по которому союзы фермеров и профсоюзы не считались монополиями; запрещалась ценовая дискриминация покупателей; запрещалось скупать акции конкурентов; запрещалась практика переплетающихся директоратов (например, президент одной компании был одновременно и вице-президентом другой).

Тогда же принят закон о ФТК (Федеральной торговой комиссии) – государственном органе (государственный антимонопольный комитет – 5 человек), который мог учинять иски в отношении монополистов, ее предписания в сфере монопольной деятельности являлись обязательными.

1938 г. – в США принят закон Уильяма, запрещающий ложную рекламу (несуществующие качества продукта) и рекламы, вводящей в заблуждение.

1950 – в США принят закон Селлера-Кефовера – дополнение к закону Клейтона, по которому запрещалась скупка элементов вещественного капитала конкурентов.

Антимонопольное законодательство было весьма противоречивым и непоследовательным, хотя и сыграло свою роль.

Закон Шермана допускал образование компаний на отношениях участия.

Главная проблема – злоупотребление монопольной властью (преследование той или иной структуры, что считалось монополией). Возникал вопрос: влияют ли на наличие злоупотреблений размеры корпораций?

Сложилось два основных подхода:

1. Структуралистский

2. Бихейвиористский

В соответствии со структуралистским подходом следовало возбуждать дела по антимонопольному законодательству, когда возникала крупная компания, независимо от ее поведения. В соответствии с бихейвиористским, возбуждать дела надо было только тогда, когда эта компания вела себя как монополия (повышение цен, разорение конкурентов и т.п.).

Преобладание этих двух подходов определяется многими факторами.

После 2МВ антимонопольное законодательство появилось и в других странах (помимо США).

Существует две системы антимонопольного законодательства:

1. Американская

2. Западно-Европейская

Разделение их происходит не по географическому принципу. Самые главные различия: в американской системе компания подлежит преследованию в соответствии со структуристским принципом; в западноевропейской – если злоупотребляет монопольной властью. Западноевропейская система терпимо относится к крупным компаниям. В Англии действует комиссия реконструкции и развития (фузия – слияние компаний приветствуется, т.к. считается, что крупная компания будет более конкурентоспособна на мировом рынке). Допускаются также соглашения о цене. 

После 2МВ антимонопольное законодательство возникло и на мировом уровне.

1957 – был подписан Римский договор о создании ЕС, в соответствии с которым в ЕС создавалась комиссия по антимонопольной практике. Она должна была регистрировать всякого рода соглашения между компаниями на наднациональном уровне, если эти соглашения могли ограничивать свободу конкуренции.

ОЭСР (организация экономического сотрудничества и развития) была создана в 1961 г.

К 1 группе государств относятся те страны, ВВП которых составляют не менее 50% в сравнении с США, это развитые страны.

Ко второй группе относятся страны, ВВП которых составляет не менее 30% от ВВП США.

Третья группа – их ВВП менее 30% ВВП США – это наименее развитые страны.

Вывоз капитала.

Эпоха конца 19 – начала 20 века получила название эпоха империализма. Впервые об империализме стали говорить ученые буржуазного лагеря (1898 г. Гобсон «Империализм»); 1910 – Д. Гильфердин «Финансовый капитал»; 1917 – В.И. Ленин «Империализм как высшая стадия капитализма» – большевистский лагерь. В империализме любые исследователи видели угрожающую политику, первоначально он связывался с захватнической колониальной политикой. В 1880-е гг. начался новый виток этой политики, борьба за передел мира. Бухарин и Ленин пытались найти экономические формы империализма. Ленин видел экономическую основу империализма в господстве монополий и финансового капитала, в своей работе он сформулировал признаки империализма (господство монополий, слияние промышленного и банковского капитала = финансовый капитал; усиление экспорта капитала; борьба за экономический передел мира между союзами монополий и борьба за территориальный передел).

В конце 19 – начале 20 века усиливается вывоз капитала из метрополий в колонии, среднеразвитые и развитые страны. Экспорт капитала – это вывоз стоимости для производства еще большей стоимости.

То, что вывоз капитала становится решающим фактором экономического развития – факт. (Великобритания: в начале 20 века доходы от вложений в 5 раз превысили доходы от внешней торговли).

Новым моментом стало то, что главными экспортерами становятся США и Германия, т.к. они быстро развивались и капиталы находили прибыльное применение. Основная причина усиления экспорта капитала – перенакопление его у ведущих государств, т.е. накопление в них не находило прибыльного применения, не было стимула для инвестирования его в национальных рамках. Экспорт капитала осуществлялся в основном в следующих формах:

· Ссудного капитала

· Производительного капитала

· Непроизводительного капитала.

Ссудный капитал предоставлялся в виде займов (Англия предоставляла займы правительству Индии). Производительный капитал – капитал в форме средств производства (машины, оборудование и т.п.). Непроизводительный капитал – продукты потребления.

Важнейшим каналом экспорта капитала был экспорт капитала из метрополий в колонии, т.к. они уже давно были вовлечены в орбиту мирового хозяйства, и в них существовала к началу 20 века (в Индии) довольно развитая промышленная и транспортная инфраструктура. Экспорт капитала осуществлялся не только в колонии, так в 1910 г. Англия, Франция и Германия вложили в страны Азии, Африки и регион Австралии и Океании около 140 млрд. марок.

Последствия усиления экспорта капитала:

В колониях и зависимых странах иностранный капитал начинает преобладать над национальным, и национальная буржуазия оказывается в зависимости от иностранной буржуазии. Национальный рабочий класс оформился раньше национальной буржуазии. Экспорт капитала сопровождался усилением влияния иностранных банков. Индия: последняя треть 19 – начало 20 века растет количество различных банков, ко времени 1МВ их становится очень много, они контролировали экономику Индии. Существовали управляющие агентства, которые активно скупали акции многих компаний и осуществляли контроль над ними

Усиление борьбы за экономический и территориальный передел мира.

В последней трети 19 – начале 20 века усиливается борьба за экономический передел мира, ее вели союзы капиталистов (к 19 – около 40, ко времени 1МВ – около 100).  К началу 20 века Германия занимала 2 место в мире по уровню промышленного развития, однако, у нее практически не было колоний (как у США), в то время как страны с низким экономическим потенциалом владели большим количеством колоний.

Очаги межимпериалистических противоречий между ведущими государствами.

В 1880-е гг. в Германии возникает целый ряд союзов, цель которых – колонизация Африки, Азии. Их интересы устремлялись в Западную Африку. Захватывают Занзибар, Танзанию. В 1905-6 гг. Германия устанавливает протекторат над Того и Камеруном. Территориальная экспансия Германии сталкивается с интересами Англии и Франции. Целая группа противоречий – на территории Османской империи: Германия и Австро-Венгрия против государств Антанты (Россия, Англия, Франция). Германия и Австро-Венгрия вынашивали план захвата всей территории Османской империи. Яблоком раздора был Китай, где столкнулись интересы России и Японии против Германии, Англии, США. Борьба России и Японии развернулась в Манчжурии и Северной Корее. В то же время США выступает за политику открытых дверей, Англия – за раздел сфер влияния, а Германия приступила к непосредственному захвату.

В 1899 Германия навязала Корее договор об аренде города Циндао, и он стал плацдармом для её дальнейшего продвижения.

1898 – испано-американская война. США нанесли поражение Испании, которая уступила Филиппины, Пуэрто-Рико, о. Гуале, Кубу и Гавайи.

1899-1902 – англо-бурская война на юге Африки: республика Трансвааль захвачена Англией.

1904-05 – русско-японская война.

Самое крупное столкновение интересов – 1МВ.

К 1908 г. сложились Тройственный союз и Антанта.

Экономические последствия 1МВ.

1Мв знаменовала собой кризис европейской цивилизации и имела серьезные экономические последствия.

В годы 1МВ столкнулись два агрессивных блока: Антанта и Тройственный союз. Формально 1Мв была развязана Германией.

1МВ закончилась подписанием Компьенского перемирия (11 ноября 1918), которое не означало капитуляцию Германии, оно было результатом длительных переговоров. Германия сохраняла огромную армию, промышленность и др. К числу условий перемирия относились:

· Выдача Германией военного имущества союзникам;

· Уход войск Германии с территории Франции, Бельгии и Люксембурга;

· Освобождение оккупированных территорий в Австро-Венгрии, Турции, Румынии.

Новая политическая обстановка. В октябре 1917 в России произошла революция, начался эксперимент, возникла своеобразная экономика, и советский мир оказался непохожим на остальной. Великая октябрьская социалистическая революция самым серьезным образом изменила политическую и экономическую картину мира (серьезное последствие 1МВ).

Германия на долгое время перестала быть серьезным конкурентом для Англии, Франции и США.

К числу важных последствий 1МВ относится и то, что США заметно увеличило свой потенциал и страшно обогатились. Поставки продовольствия в Европу способствовали хорошей экономической конъюнктуре США. За годы 1МВ инвестиции составили около 10 млрд. долларов в виде займов (предоставляли Антанте), а частные капиталовложения составили около 6 млрд. долларов. По окончании 1МВ США хотели получить обратно эти долги, но это было непросто. Но, закабалив Европу, США хотели диктовать условия всему миру. Сразу же после Компьенского перемирия вновь обнаружились серьезные противоречия между державами-победительницами: между США и Великобританией (размеры британского флота). Великобритания придерживалась двойного стандарта, т.е. она стремилась иметь флот по численности равный сумме двух самых мощных флотов. США выступили против, т.к. сами стремились к морской гегемонии.

Английский премьер-министр Ллойд-Джордж заявил, что Англия истратит все, но не допустит, чтобы какой-либо флот превосходил ее.

+ противоречия и по вопросам возврата долгов США. Англия и Франция увязывали проблему возврата долгов США с выплатами репараций Германией (Германия должна была выплатить огромные суммы в счет нанесенного ущерба). Возникли вопросы и о размере этих репараций. Франция настаивала на таком, какой бы разорил Германию, помня унизительные результаты Франко-Прусской войны. Англия рассчитывала на то, что Германия повержена, но может быть рынком сбыта для английской промышленной продукции, поэтому Англия не была заинтересована в полном разорении Германии. Позиция США была почти такой же, как у Англии.

Началась конкуренция за рынки сбыта. В этой ситуации особую активность проявляли США. Там были созданы специальные организации, занимавшиеся отстаиванием интересов. В частности: продовольственная администрация США и другие. Они внедряли американские капиталы и проводили в жизнь интересы США.

Поскольку противоречия были существенны, то поступило предложение провести конференцию.

18 января 1919 – Парижская мирная конференция, 1921 – следующая конференция в Вашингтоне.

На них вырабатывались решения, которые и легли в основу так называемой Версальско-Вашингтонской системы послевоенной экономики и политического устройства.

В Парижской мирной конференции приняли участие 27 государств. Наиболее сильно от военных действий пострадала Россия, но она участия не принимала и даже не была приглашена. Также не принял участия Китай, которым, однако, интересовались Германия, Англия и США.

Наиболее важные решения, которые были приняты:

· Резолюция о необходимости интервенции союзников в Россию;

· Создание Лиги Наций – прообраза ООН, 14 февраля 1919, Вильсон предложил устав Лиги Наций, который обеспечивал гегемонию США в ней. Вильсон (США), Клемансо (Франция) и Ллойд-Джордж (Англия) – главные лица конференции. В устав был включен принцип мандата, подмандатной территории – те, которые отбирались у Германии и переходили к Лиге Наций. Это была замаскированная форма колониального господства;

· По проблемам соотношения флотов не было принято решения, так же, как и по вопросу о репарациях. Был, однако, создан комитет по репарациям, который к 1 марта 1921 г. должен был представить план получения репараций с Германии.

28 июня 1919 – подписание Версальского мирного договора с Германией государствами Антанты. У власти в Германии – социал-демократы, новой правительство. Договор был унизителен для Германии. Последствия его были весьма трагическими (фашизм). Одним из положений Версальского договора был раздел германских колоний (священная миссия цивилизации). По Версальскому договору признавалась независимость и территориальная целостность Люксембурга, Польши, Чехословакии, Австрии (которые ориентировались на Германию); Франции возвращались Эльзас и Лотарингия, Саарский угольный бассейн; к Бельгии были присоединены округа Эйлен, Моренс, Мольмеди; к Дании была присоединена территория Северного Шлезвига; Польша получила Познань, Померанцию и Гданьск, а также Северную Силезию; Чехословакии отошла другая часть Силезии.

Считается, что по итогам Версальского договора Германия потеряла двенадцатую часть населения и восьмую часть территорий. Германии запрещалось иметь сухопутную армию более 100 тыс. человек; она должна была комплектоваться на условиях свободного найма (удар по германскому милитаризму). Запрещалось иметь морскую авиацию и подводные лодки. Самолеты союзников могли беспрепятственно летать в воздушном пространстве Германии (р. Дунай, Одр, Эльза и др.). Союзники имели право беспошлинно ввозить товары. Германия должна была выплатить огромную контрибуцию. Союзники не учли, что тратить репарацию придется новому поколению.

Вскоре Версальская система стала давать трещины.

Россия подписала сепаратный договор с Германией (Рапалло), а раньше – США (1921) с Германией. США устранились от участия в ООН, стали придерживаться политики невмешательства в европейскую смуту. Скоро обнаружились противоречия между США, Англией и Японией. С 1902 г. действовал договор, который был направлен против США, возникли проблемы в связи с островными территориями. В феврале 1921 – Вашингтонская конференция. В декабре 1922 – трактат 4-х держав (США, Англия, Франция, Япония), по которому расторгался англо-японский договор 1902 г. и объявлялись неприкосновенными островные владения держав. 

В ф6еврале 1922 был подписан трактат 5-ти держав (те же + Италия), по которому урегулировалась проблема соотношения флотов в пропорции: США : Англия : Франция : Япония : Италия =5:5:3:1,75:1,75.

В 1922 также подписан трактат 9-ти держав, который урегулировал проблему Китая. Великие державы признавали его суверенитет. Владения Германии в Китае, которые ранее были переданы Японии, возвращались Китаю. В отношении Китая провозглашался принцип «открытых дверей и равных возможностей». Сохранялся иностранный контроль над таможнями Китая, который существовал еще со времени опиумных войн.

В мае 1921 репарационный комитет представил план получения репараций с Германии, по которому она должна была выплатить репарации в размере 269 млрд. золотых марок. Германия стала решительно возражать, начались длительные дискуссии. В конце концов, Германии был предъявлен ультиматум: 132 млрд. Германия опять стала возражать, но ее возражения не были приняты.

Предлагалось такое разделение репараций (несмотря на то, что наибольший ущерб понесла Россия): 52% - Франции, 22 – Англии, 10: - Италии, 16% - остальным.

Возник конфликт в 1923: Англия требовала снижения объема репараций до 50 млрд., что сильно пугало Францию, которая хотела получить залог. Но в итоге объем репараций был сохранен.

Основные тенденции экономического развития зарубежных стран в период временной частичной стабилизации капитализма.

1. Частичная стабилизация капитализма и особенности ее проявления в определенных странах и регионах.

2. Планы Дауэса и Юнга.

Частичная стабилизация капитализма и особенности ее проявления в определенных странах и регионах.

Казалось, что с победой Октябрьской революции и поражения Германии начался новый период. В 1919 был создан Третий Коммунистический Интернационал, важный элемент идеологии – тезис о мировой революции. Казалось, что мир капитализма рушится, надвигается революция, которая приведет к победе пролетариата. Советская республика помогала революционному движению на Западе. Период 1918-22-23 гг. – период смут в Западной Европе, активность революционного движения, возникали советские республики, восстания коммунистов. В Европе – экономический хаос, в Германии – катастрофическая инфляция, цены менялись в течение дня.

В 1923-24 гг. – некоторое успокоение, улучшение ситуации. Последствия мирового экономического кризиса 1921-22 гг. были преодолены. Особенно успешное развитие было характерно для США. С 1924 начался период временной частичной стабилизации капитализма.

Революционное движение было подавлено, начался бурный экономический рост, который продолжился до 1929. Для США это были счастливые времена – «период просперити» (процветания). Стабилизация капитализма в США началась еще в 1923. В 1924 она охватила остальной капиталистический мир. Однако она являлась временной, т.к. в 1929 начался тяжелейший экономический кризис, который был настолько тяжел, что вновь заговорили о мировой революции. Казалось, что рыночная экономика зашла в тупик, создав ситуацию, когда пролетариат ее уничтожит. Поэтому стабилизация капитализма – временная и частичная, т.к. охватила далеко не все отрасли (угледобыча, хлопкопрядение, судостроение находятся в состоянии стагнации – не охвачены). Период 1924-25 гг. – господство неоклассического направления.

С 1924 в ведущих странах – экономический подъем. С 1924 по 1929 объем промышленного производства в странах капиталистического мира повысился в 1,5 раза. Особенно высоки темпы роста были в США: объем производства вырос на 72%. Довольно быстро развивалась экономика Франции, что было связано с тем, что в годы 1МВ на территории Франции были большие разрушения, поэтому восстановление приходилось проводить высокими темпами. К 1924 экономика Франции восстановлена, был достигнут уровень развития 1913 года. В 1929 уровень промышленного производства Франции превысил уровень промышленного развития на 40%. С 1924 началось успешное восстановление экономики Германии. В 1927 в Германии был достигнут уровень промышленного производства 1913. Этому способствовала реализация плана Дауэса.

Весьма успешно было экономическое развитие Швеции, Нидерландов, Бельгии, Италии.

Экономика Англии развивалась невысокими темпами. Она находилась в состоянии кризиса, 20-е годы для Англии – несчастливый период, она утрачивает свое былое экономическое могущество, торговую монополию, сдавала позиции США и другим странам. К 1929 в Англии был достигнут уровень промышленного производства 1913 года. 

Мировой кризис 1929-33 по Англии ударил меньше всего.

Однако существовали регионы, где экономическое развитие было менее успешным: центральная, южная, юго-восточная Европа.

Явлением, способствовавшим успешному экономическому развитию ведущих стран, явилась стабилизация кредитно-денежной системы и международных финансовых отношений. До 1МВ денежные системы основывались на золотом (золотомонетном) стандарте. Золото – основной денежный материал. Валютные курсы основывались на золотом содержании национальных денежных единиц, точно отражая покупательную способность. В период золотого стандарта наряду с монетами обращались бумажные деньги, банкноты, которые обменивались на золотые деньги. Данная система абсолютно свободна от инфляции, но требует большого количества золота. В годы 1МВ страны отказались от нее. В 1924-25 гг. многие вернулись к стандарту в урезанной форме: речь идет о золотослитковом и золотодевизном стандарте.

Золотослитковый стандарт – ограниченный вариант золотого стандарта, что проявилось в том, что бумажные деньги обменивались на золото, но не в любых, а в достаточно больших количествах, достаточных, чтобы купить золотой слиток (12,5 кг).

Золотодевизный стандарт – бумажные деньги обменивались на иностранную валюту, а иностранная валюта затем обменивалась на золото. Таким образом, связь между бумажными деньгами и золотом была опосредованной.

В 1924 была проведена денежная реформа в Германии, которая имела своим содержанием перевод марки на золотую основу. В 1925 был переведен английский фунт стерлингов, в 1926-28 были проведены денежные реформы во Франции и Италии, суть которых был переход к золотому стандарту франка и лиры.

Стабилизация международных валютно-финансовых отношений привела к росту торговли (примерно на треть). Экономическое развитие было неравномерным не только по странам, но и по отраслям.

В 1924-29 наиболее успешно развивались такие отрасли, как автомобилестроение, электротехническая промышленная, химическая промышленность (производство синтетических материалов). В тех государствах, где эти отрасли были основой хозяйственной структуры, экономическое развитие было успешным. В 1920-е было сделано много для рационализации производства, зарождается наука об организации труда. Были проведены важные исследования по изучению трудовых операций. Появляются системы научной организации труда (система Тейлора по оптимизации труда: хронометраж, киносъемка рабочих, изучались возможности по устранению ненужных движений). Системы оплаты стимулировали интенсификацию труда. 

1920-е на Западе появилось конвейерное производство в массовом масштабе. Производство было стандартизировано, унифицировано. Конвейер способствовал резкому росту. Началась эра массового промышленного производства.

В 1930-е в мире было около 30 млн. автомобилей (26,5 млн. в США), были и отрасли в состоянии застоя. С 1924 по 1929 производство алюминия возросло в 3,5 раза, а добыча хлопка, каменного угля – на 4%. Объем судостроения упал на одну треть. Типичным явлением была недогрузка производственных мощностей. Хотя имел место экономический рост, сохранялась безработица. 

Планы Дауэса и Юнга.

Одной из центральных проблем после 1МВ была проблема репараций с Германии. В 1924 был сделан важный шаг в решении этой проблемы. После стабилизации валюты Германии встал вопрос о получении  репараций с Германии. Собирались несколько комиссий экспертов. Одна из них, возглавляемая Дауэсом, предложила план, одобренный на лондонской международной конференции. По плану Дауэса державы-победительницы гарантировали Германии стабильность валюты; устанавливался иностранный контроль над финансами и внешней торговлей Германии, который возглавлял агент по репарациям. Также устанавливались источники средств, за счет которых Германия должна была выплачивать репарации (косвенные налоги, часть прибыли промышленных предприятий и предприятий транспорта, доходы от выпуска облигационного займа на сумму в 16 млрд. марок под 6% годовых, заем был обеспечен закладными).

В 1924-25 годах Германия должна была выплатить около 1 млрд. марок, а в 1928-29 2,5 млрд. марок в год.

Как только был принят план Дауэса, на Германию посыпался золотой дождь. Германии был предоставлен заем на 200 млн. долларов, из которых 110 млн. долларов дали США. Эти средства были вложены в экономику, в предприятия ВПК, они быстро восстановились, и, следовательно, возрождался германский милитаризм. К 1927 году уровень промышленного производства стал примерно равен 1913 году. Происходила «Дауэсизация» Германии – восстановление промышленного потенциала, американские монополии скупали акции, имущество германских предприятий и банков. Многие немецкий предприятия стали американскими (И.Г. Фарбенаниндустри, Дойче банк, Дрезден банк). Дауэсизация Германии имела целью приток иностранных капиталов. В Германию было вложено 28 млрд. марок. Однако были и последствия: германские монополии быстро теснят конкурентов, возобновилась внеэкономическая экспансия Германии, что касается платежей, то Германия выплачивает 8 млрд. марок и 4 млрд. - % по займу.

Ситуация в Германии была восстановлена и обнаружилось недовольство планом Дауэса. Репарационные платежи увеличивали себестоимость немецкой продукции.

В Германии стал нарастать реваншизм. Возникли круги, требовавшие одностороннего отказа от плана Дауэса. Отказ от репараций автоматически означало отказ выплаты долгов США Англией и Францией, поэтому США не были заинтересованы в заинтересованной ситуации. План Дауэса имел скрытый антисоветский характер, хотели направить экспансию Германии на восток. Однако цель не была достигнута, продолжалось сотрудничество Германии и СССР, шла активная торговля, имела место дружба.

Учитывая обстоятельства, США, Англия и Франция решили пойти на пересмотр плана Дауэса и в 1929 году был разработан план Юнга, который возглавлял комитет по репарациям (генеральный агент).

Главные моменты плана Юнга:

1. По плану Юнга ежегодный объем репараций с Германии фиксировался на уровне 2 млрд. марок, т.е. был меньше, чем по плану Дауэса.

2. Срок выплаты репараций увеличился до 59 лет.

3. Отменялся репарационный налог на промышленность и уменьшалось обложение железных дорог.

4. Отменялся иностранный контроль над денежно-кредитной сферой Германией. Оккупационные войска покинули ее территорию.

План Юнга действовал недолго, он вызвал всплеск реваншизма. Реваншистские круги стали требовать полного отказа от репараций. В 1929 начался мировой экономический кризис (Великая депрессия), который наиболее тяжело ударил по США и Германии. В 1931 был объявлен мораторий на репарационные платежи. В 1932 международная конференция в Оттаве свела репарационные платежи к 3 млрд. марок и предоставила срок выплаты 15 лет. В целом история с репарациями сложилась довольно благополучно, учитывая, что Гитлер, придя к власти, отказался от выплаты и этих 3 млрд. марок.

Мировой экономический кризис 1929-1933 гг.

Циклическое развитие капиталистической экономики – доказанный факт, что обусловлено определенными законами. Циклическое развитие началось со времен складывания фабричной системы права. В Америке – к 1930-м. Первый торгово-промышленный кризис был в 1825 году, затем он повторялся с периодичностью 7-10 лет. Кризис 1929-33 гг. был необычным во многих отношениях, он был очень тяжелым и глубоким. Если раньше промышленное производство росло на 10-12%, то теперь оно упало наполовину, и, если остальные кризисы были не слишком продолжительными, то этот длился 4 года, наиболее тяжелым был 1932 г. после него государства очень тяжело выходили из застоя. Этот кризис был всемирным. Именно с ним связаны изменения в структуре хозяйства капитализма, его трансформация в социально-экономическом строе с человеческим лицом.

Причины:

1920-е гг. – период быстрого экономического развития, которое, однако, было противоречивым, продолжали сказываться последствия 1МВ. Версальско-Вашингтонская система привела к разрыву хозяйственных связей между рядом государств и к переобременению долгами (репарациями с Германии). Экономическая конъюнктура была благоприятной, что, вообще говоря, было связано с благополучием американской экономики. Между тем, стабильность ее в данный период была преувеличена. В США имели место нездоровые экономические процессы. В 1924-29 гг. имел место спекулятивный спрос на акции торгово-промышленных предприятий. Они покупались затем, чтобы дождаться повышения курса и продать. Но это заканчивается и ведет к обвалу. В спекуляцию цен были вовлечены банки, что явилось опасным обстоятельством, т.к. банки оперируют чужими деньгами, следовательно, разоряют вкладчиков.

Нездоровая ситуация проявилась и в том, что в США развивалось массовое производство, что нельзя сказать о потреблении. Реальная зарплата росла, но немного, прибыли увеличивались. Появилось много богатых американцев, которые все равно не могли заменить массового потребителя, это и вылилось в конфликт между массовым производством и потреблением.

Кризис начался с паники на Нью-йоркской бирже 29 октября 1929 года. За 1 день банки потеряли около 10 млрд. долларов и оказались несостоятельными выполнить обязательства перед вкладчиками. Германия прекратила выплату репараций, что стало экономической проблемой мирового масштаба. Кризис распространился на другие государства. Считается, что объем промышленного производства упал на 38%, объем сельскохозяйственного производства – на одну треть, внешняя торговля сократилась на две трети. В некоторых государствах ситуация была особенно тяжелой: в США и Германии объем производства  сократился наполовину.

Если сравнивать ситуацию эту и предшествующую, то можно заметить, что они отличаются. Раньше причинами кризисов были последствия 1МВ. К началу 1930-х в экономике ведущих капиталистических стран господствовали монополии, поэтому есть основания связывать глубину кризиса 29-33 гг. с этим. Дело в том, что всякий кризис проявляется в том,  что предприятия свертывают производство в условиях сокращения спроса. Разные предприятия реагируют по-разному. Мелкие производства пытаются компенсировать свои потери наращиванием производства в условиях падения цен, а монополии стремятся не допустить падение цен, для чего свертывают производство. Они определяют общую экономическую ситуацию, монополии уменьшают заказы смежникам и ситуация становится тяжелой. Рыночные силы разоряют производителей. Кроме того, монополии поддерживают высокие цены, подрывали и без того низкий платежеспособный спрос. Таким образом, причина тяжести кризиса в чрезмерной монополизированности экономики. Были и другие факторы. Кризис был синхронным, не было возможностей для маневрирования, т.к. кризис охватил все государства. Между государствами начались торгово-промышленные, валютные войны, резко возобладали тенденции к автаркии – ориентации на самообеспечение. Усилились протекционистские тенденции. Кризис оказался весьма разрушительным; внешне он являлся кризисом перепроизводства. Кризис в США, в частности, связан с тем, что цены на сельскохозяйственную продукцию упали так, что не покрывали издержек, что повлекло разорение фермеров, которые пошли по пути уничтожения продукции.

В условиях обострения торгово-промышленных отношений стали создаваться замкнутые валютные блоки. Имели место три волны инфляции. Первая началась осенью 1929 и охватила прежде всего аграрные страны. Вторая началась с 1931 и была связаны с девальвацией английского фунта стерлингов. Страны, связанные с Англией были вынуждены привязать свою валюту к фунту стерлингов, так возник стерлинговый блок. Третья волна началась в 1932, когда США решили отказаться от золотого стандарта доллара, обесценились валюты 56 государств, сотрудничавших с США.

Кризис привел к тому, что началась перестройка хозяйственного механизма, усилилось стремление буржуазии господствовать автократичными методами (приход к власти фашизма). Кризис заставил провести реформы в пользу трудящихся и способствовавших гуманизации капитализма.

СССР серьезно пострадал в результате борьбы с экспортом, пострадала внешнеторговая деятельность, что отрицательно сказалось на индустриализации.

«Новый курс Рузвельта (НКР) в США»

1. Идейные предпосылки НКР.

2. Политика восстановления промышленности и сельского хозяйства.

3. Банковская реформа Рузвельта.

4. Социальное законодательство.

5. НК в 1936-1940 гг.

Идейные предпосылки НКР.

Политика государств Запада становится более авторитарной, государство начинает больше вмешиваться в экономику, борьба с коммунистическими идеями ведется в новых формах. Во второй половине 1930-х сложились 2 основные модели государственного вмешательства в экономику: либерально-реформистская модель (характерна для США времен НКР) и тоталитарная модель (представлена в Германии времен фашизма).

Для либерально-реформистской модели характерны:

· Сохраняются все основные демократические институты общества;

· Государство избегает административных методов регулирования экономики, не становится на путь расширения государственного сектора в экономике;

· Регулирование осуществляется с помощью косвенных методов, а именно: бюджетно-налоговыми (фискальными) и денежно-кредитными (соответственно кейнсианство и монетаризм);

· Предполагает много ресурсов.

Тоталитарная модель:

· Также отчасти проявилась в Италии и СССР;

· Почти полная ликвидация экономических свобод и институтов в обществе;

· Установление экономической диктатуры;

· Широкое использование социальной демагогии;

· Ориентация преимущественно на командный метод в управлении экономикой;

· Огосударствление основных отраслей и звеньев в экономике;

· Огосударствление рабочей силы;

· Широкое использование принудительного труда (например, заключенных в концлагеря).

1882-1945 – Франклин Делано Рузвельт, избирался президентом США 4 (!!!) раза; в 1932, 36, 40 и 44. Был губернатором штата Нью-Йорк, проводил эффективную политику для фермерства. 1932 – выборы, на которых Рузвельт был представителем демократической партии. Рузвельт проводил очень продуманную политику уступок трудящимся, но всегда знал меру. Рузвельт был против монополий, но поддержал монополизацию (но: прикрепил монополии к государству). Защищая права негров, создал специальную комиссию. Коммунисты называли НКР социал-фашизмом, но это был социал-реформизм – политика мелких, но нужных реформ, не подрывающих рыночной экономики, которые поддерживали человека.

Это была гуманизация капитализма. У Рузвельта было много противников, но его популярность в обществе была очень высока. Многие законы Рузвельта действуют и сейчас.

НКР опирался на кейнсианство, но это не стопроцентная правда. Книга Кейнса появилась в 1936, Рузвельт же пришел к власти 4 марта 1933, основные события деятельности Рузвельта приходятся на 1933-35 годы. В 1934 состоялось знакомство Рузвельта и Кейнса. Но, конечно, влияние на последующий НКР было. В США появились свои кейнсианцы (например, Хансен). Правильно сказать, что идеология НКР сформировалась в самом США (американский институционализм).

Представителями идеологии НКР были Тагвел, Моли, Берли. Еще раньше Дьюн и Бирд в начале 20 века обосновали мысль о том, что государственное вмешательство в экономику не есть нарушение принципов индивидуализма, частных интересов и свободы собственности. Тагвел, Моли и Берли входили в мозговой трест Рузвельта, принимали участие в его предвыборной кампании. Тагвел был в СССР, пропагандировал потом необходимость планирования в целях поддержания платежеспособного спроса населения. Моли: «планирование должно служить бизнесу, интересам корпораций». Франклин Рузвельт: «каждый человек имеет право на жизнь. Современная американская экономика не является той экономикой, в которой все люди имеют равные возможности. Господствуют всесильные монополии, места для индивидуального предпринимательства все меньше и меньше. В этих условиях общество и государство должны защитить себя, приняв комплекс мер» (из речи Рузвельта).

1933 – ситуация в США очень тяжелая. НКР – равнодействующая экономических интересов крупной и мелкой буржуазии, трудящихся, фермеров и т.д. Тяжесть ситуации усугублялась банковским кризисом. Все стремились изъять вклады из банков, поэтому кризис усиливался.

Политика восстановления промышленности и сельского хозяйства.

В марте 1933 были приняты важные законы, ставшие юридической основой американской экономики.

НИРА – National Industrial Recovery Act

AAA – Agricultural Adjustment Act

НИРА – в целях восстановления промышленности ликвидировалось антитрестовское законодательство. Бизнес получил свободу для саморегулирования, трудящиеся получили право на коллективную защиту своих интересов. Впервые в США признавались профсоюзы. Разрешалось объединяться в профсоюзы, запрещалось дискриминировать членов профсоюза. Предприниматели лишались возможности конкурировать за счет трудящихся. Вводились кодексы честной конкуренции. Они разрабатывались торговыми союзами. Если торговые союзы медлили с принятием этих кодексов, то их вводил президент США. Устанавливался уровень  минимальной ставки оплаты труда и максимальная возможная продолжительность рабочей недели, который нельзя было нарушать. Устанавливался пол цен на товары, что упорядочило конкуренцию. Значительная часть НИРА посвящена налогам на финансирование общественных работ и на помощь безработным.

Март 1933 – в США создан гражданский корпус сохранения ресурсов.

CCC – Civil Conservating Corps – служил для обеспечения занятости безработной молодежи (18-25 лет, направлялись в сельскую местность, в трудовые лагеря, сохраняли ресурсы: лесонасаждение, строительство автодорог, расчистка лесов, водохранилищ). Носили униформу, получали $1 в день, имели крышу над головой, ими руководили офицеры вооруженных сил США.

1934 – в этих лагерях было около 1 миллиона человек, а к началу 2МВ через них прошли около 3 миллионов американцев. Также создавались другие подобные организации. К началу 1934 различного рода пособия получали около 20 млн. человек.

1933 – стимулировался патриотизм – администрация национального восстановления. Эмблема – синий орел.

Оказалось, что НИРА – очень эффективный закон.

Март-июнь 1933 – индекс промышленного производства США возрос с 54% до 90%, если за 100% брать 1928.

Противники НИРА говорили, что это тиранический закон, «Лига американской свободы».

1935 – верховный суд США признал НИРА неконституционным. 

Весной 1933 был принят закон ААА – о регулировании сельского хозяйства. Главные моменты этого закона: по закону ААА фермеры получали от государства премии за сокращение посевных площадей и уменьшение поголовья скота. Цель этой меры состояла в решении проблемы перепроизводства сельскохозяйственной продукции. Цены на нее с период мирового экономического кризиса падали так, что ее производство стало невыгодно. В ряде штатов кукурузу было приемлемо использовать в качестве топлива. Предполагалось, что уменьшение посевных площадей и поголовья скота решит проблему. Откуда были взяты средства для финансирования? Правительство ввело 30%-й налог  на муку и хлопчатобумажную пряжу, который давал средства для реализации ААА. Также была достигнута консолидация фермерской задолженности и рефинансирование долга крестьян банкам, что означало, что государство расплатилось за них, но они должны были расплачиваться с государством. Все это заметно улучшило положение должников, и процесс разорения ферм приостановился. Эти меры были достаточно эффективны, однако предотвратить разорение большой части фермерских хозяйств они не могли. Также государство предоставило крестьянским хозяйствам кредит в 10 млн. долларов, что также способствовало оздоровлению ситуации в сельском хозяйстве. Средства для выдачи кредита были получены в результате выпуска государственных казначейских билетов и государственных облигаций.

В 1934 ситуация в Сельском хозяйстве США заметно улучшилась, чему способствовала природа. 34 г. – неурожайный, цены на сельхозпродукцию растут, доходы фермеров выросли на 50% по сравнению с 1933 и кризис перепроизводства был ликвидирован. Новые цены обеспечили новый уровень рентабельности. Однако ущерб, который был причинен сельскому хозяйству, также был значителен. Было уничтожено 10 млн. акров хлопчатника, четверть посевных площадей под зерновыми и т.д. Но важнейшая заслуга Рузвельта в том, что проблема сельского хозяйства была решена.

Успешным было и осуществление проекта по возрождению экономики в бассейне реки Теннеси. Он состоял в следующем: В 19 веке долина реки Теннеси, на территории которой располагалось 7 штатов, была весьма процветающим районом США. Однако вследствие вырубки лесов и хищнического использования земли плодородие стало падать, доходы населения также стали падать, и к началу правления Рузвельта они составили половину от доходов населения США. Ситуация усугублялось тем, что в начале 20 века здесь начинается строительство ряда ТЭС, но не было завершено. В этих штатах строились заводы по производству нитратов для взрывчатки. Рузвельт поставил задачу возрождения этого региона. Весьма показательно, что он не доверил это частному сектору, а создал специальное государственное ведомство для решения проблем экономики бассейна реки Теннеси – Tennessee Valley Authority (TVA). Программа, разработанная им, была выполнена очень быстро и успешно. За 2-3 года на Теннеси было построено около 20 электростанций, река стала судоходной; были сделаны лесонасаждения, так решалась проблема засухи, плодородие земли повысилось; доходы населения практически сравнялись со среднеамериканскими доходами.

Банковская реформа Рузвельта.

Задача оздоровления банковской системы предполагала проведение банковской реформе. 9 марта 1933 был принят чрезвычайный закон о банках, по которому объявлялись банковские каникулы. Банки закрывались на неделю, на самом деле каникулы продолжались около 3 недель. За это время проводилась ревизия банков, и выявлялись банки, более или менее здоровые в финансовом отношении. К концу марта банки открылись, но не все, а около 80%. Оставшимся 26% не разрешили продолжать банковскую деятельность. 

В период банковского кризиса  население было охвачено паникой, что еще более усилило кризис, т.к. вкладчики пытались изъять свои средства. Поэтому по чрезвычайному закону о банках министр финансов получал право принимать меры по предотвращению массового изъятия вкладов из банков; Федеральная резервная система США предоставляла банкам кредиты для восстановления их платежеспособности; из США запрещалось вывозить золото. Это были некие чрезвычайные меры, но не сама банковская реформа. Она основывалась на 2-х законах: Гласса-Стигалла и Флетчера-Стигалла (спонсоры проекта). Закон Гласса-Стигалла был принят в 1935 году. По этому закону разъединялись коммерческие и инвестиционные банки. Коммерческими банками запрещалось заниматься операциями с ценными бумагами. Для предотвращения паники в период затруднений создавалась государственная корпорация, которая страховала вклады в банки. Закон Флетчера-Стигалла знаменовал собой завершение банковской реформы. Суть его состояла в усилении контроля государства (в частности, президента) над банковской системой. По этому закону президент США имел право назначать членов Совета управляющих ФРС, через которых он имел возможность оказывать влияние на назначение президентов 12 федеральных резервных банков; Совет управляющих ФРС имел право устанавливать норму обязательных резервов коммерческих банков в ФРС, учетную ставку (ставку рефинансирования), осуществлял контроль над инвестиционными операциями банков и за операциями на открытом рынке (операции по купле-продаже иностранной валюты для регулирования валютного курса, по купле-продаже ценных бумаг).

В целом банковская реформа Рузвельта была успешной. Она заложила основы современной банковской системы США. Были проведены расследования злоупотреблений на Нью-йоркской фондовой бирже, которые привели к черному вторнику 29 октября 1929. Был принят ряд законов о контроле над рынком ценных бумаг, в частности была создана государственная комиссия по данному вопросу; управляющие несли личную ответственность за выпуск акций, запрещались манипуляции акциями, использование банковских кредитов в операциях на бирже, вводилась ежегодная публичная отчетность компаний, зарегистрированных на бирже, что означало, что компании, акции которых продавались на бирже, должны были публиковать балансы и т.д.

Все названные меры, принятые правительством Рузвельта, требовали денег. Возникла реальная угроза дефицита государственного бюджета и обесценения доллара. Многие экономисты утверждали, что США должны были вступить на путь инфляции, но Рузвельт не был склонен к этому. Два пути инфляционного развития: выпуск бумажных денег, заимствование денег на внутреннем рынке путем выпуска государственных долговых обязательств. Второй путь не обязательно ведет к инфляции, он и был избран. Но государственные долговые обязательства должен был кто-то покупать. Основная надежда была на банки, поэтому правительство и установило контроль над банковской системой США.

Одной из важных мер явилась отмена золотого стандарта доллара, что должно было привести к падению курса доллара, но было много причин, сдерживающих его: торговый баланс США был активен, следовательно, падение курса доллара было невозможным. Тогда правительство Рузвельта стало скупать золото по цене большей рыночной, что привело к некоторому падению курса доллара. Инфляция способствовала перераспределению доходов в промышленность и сельское хозяйство из банковского сектора.

В 1934 был принят закон об установлении новой цены на золото, которая держалась до 1971 ($35 долларов за унцию).

Социальное законодательство.

По закону НИРА разрешались профсоюзы, но в 1935 НИРА был отменен. Но заслугой правительства Рузвельта было то, что был принят закон Вагнера-Конелли, по которому трудящиеся имели право объединяться в профсоюзы. Предприниматели были обязаны заключать с профсоюзами трудовые соглашения, запрещалась дискриминация членов профсоюза и создание «желтых» профсоюзов (угодных предпринимателям). Это был шаг навстречу рабочему движению.

Летом 1935 был принят закон о государственном обеспечении, по которому трудящимся предоставлялось право на обеспечение по старости и болезни, и, кроме того, безработные гарантированно получали пособие по безработице.

Эти законы не вызвали восторга в кругах бизнеса, т.к. налоги на бизнес стали расти. Реформа Рузвельта способствовали созданию «капитализма с человеческим лицом». 

В США пытались переосмыслить сложившуюся ситуацию. Стали приобретать популярность взгляды, что в обществе – фаза перераспределения богатств через государство.

НК в 1936-1940 гг.

В 1936-40 гг. продолжалось социальное законодательство. В 1937 г. (второй срок президентства Рузвельта) вышел закон о справедливых условиях труда, по которому в США запрещался детский труд, вводилась минимальная почасовая ставка оплаты труда (25 центов в час); закон предписывал довести ее за 6 лет до 40 центов. По этому закону устанавливалась максимальная рабочая неделя в 44 часа (за 2 года должна была быть уменьшена до 40 часов).

1937 год был сложным для США в экономическом плане – очередной экономический кризис. Позиции правительства Рузвельта оказались несколько ослабленными, однако, государство шло прежним курсом: расходы на организацию общественных работ, на капиталовложения в другие отрасли экономики. За экономической ситуацией в США наблюдал Кейнс («Общая теория занятости, процента…»), он поддерживал мероприятия в США.

Государственное вмешательство в экономику потребует денег, средства бюджета ограниченны, откуда возникает бюджетный дефицит. Но государственное финансирование оживит жизнь, что повлечет доходы, которые перекроют дефицит (Кейнс).

Экономика США быстро выходила из кризиса. В 1938 экономические показатели были очень хорошие, и кейнсианство приобрело большую популярность в США.

Экономическая политика Рузвельта свидетельствует  том, что мерами государственного регулирования можно добиться очень хороших результатов.

Экономическая политика германского фашизма.

1. Фашизм и монополии.

2. Регулирование экономики административными методами.

3. Регулирование экономики косвенными методами.

4. Политика фашизма в области занятости.

5. Промышленная политика фашизма.

6. Аграрная политика фашизма.

Идеология фашизма: разноликое явление. Фашизм – некое условное название множества тоталитарных режимов. В случае Германии это национал-социализм. Единой экономической идеологии тоже не может быть, но некие общие моменты можно выделить. Истоки идеологии фашизма можно искать в германской исторической школе (19 век). Идеи Листа (немецкий историк и экономист первой половины 19 века) стали почвой для экономической идеологии фашизма (не только германского). Лист доказывал необходимость выхода Германии на лидирующие позиции; одной из фундаментальных идей было положение о том, что решающую роль должно сыграть государство, впоследствии государство можно уменьшить свое влияние. Также оказывали свое влияние идеи солидаризма. Суть в том, что государство выражает интересы всех членов общества, и все они должны солидарно поддерживать государство: пропаганда экономической экспансии, социальная демагогия, расовая и геополитическая концепция, антимарксизм.

Важна идея «третьего пути», который определялся задачами нации: аннулирование Версальского договора и установление нового мирового порядка под руководством Германии. Для фашизма характерен принцип корпоратизма, согласно которому в корпорации входят трудящиеся и предприниматели – люди одной расы и в этом случае их интересы солидарны, поэтому и нет классовой борьбы. Характерным именно для Германии является устранение из экономической жизни лиц не арийской нации (прежде всего евреев). К числу принципов фашизма относится фюрер0принцип: везде должен быть вождь. Бакке полагал, что будущая мировая экономика должна состоять из замкнутых хозяйственных блоков, на территории которых – население одной расы (экономика больших пространств).

Фашизм и монополии.

Доказывать связь фашизма и монополий можно не всегда, но в случае Германии она очевидна. Известно, что в 1925 Гитлер выступил перед собранием промышленников и финансистов со своей программой.

В 1926 – выступление Гитлера на виллу Круппа. Крупнейшие Германские олигархи открыли для фашизма счета (Тиссен, Крупп, флик). Представители промышленного и финансового капитала потребовали в ноябре 1932 от президента Гинденбурга назначили Гитлера рейхсканцлером, оно состоялось 30 января 1933, это дата прихода фашистов к власти. В мае 1933 были запрещены все профсоюзы, а в июле – все политические партии, кроме фашистской – НСДАП (национал социалистическая немецкая рабочая партия). Их поддерживали широкие слои трудящихся и крестьян. Когда фашисты пришли к власти, они предоставляли важные посты представителям промышленного и финансового капитала (Крупп – тяжелая промышленность, Тиссен – госсекретарь Германии, Гугенберг – министр экономики).

Для понимания экономической политики немецкого фашизма нужно понимать, что к 1МВ в Германии существовали две группы монополий.

1. Монополии горно-металлургической промышленности, которые были заинтересованы в захвате новых источников сырья, поэтому взоры устремились к СССР.

2. Монополии новых отраслей, которые видели своих главных противников в американских монополиях, т.к. были заинтересованы в захвате мирового господства.

Можно выделить несколько периодов. 

С 33-34 по 36: в это время доминировали интересы монополий 1 группы. Министр хозяйства – Шахт. В дальнейшем – 2 группы, возглавлял Геринг.

У фашистской партии было левое крыло, представленное Штрассером и др., но летом 34 оно было ликвидировано.

Регулирование экономики административными методами.

Политика фашистов – широкое использование административного принуждения, судебно-исправительной системы, политического террора.

В Германии произошло объединение частных и государственных банков, были введены государственные торговые монополии, государство контролировало распределение важнейших ресурсов, устанавливало твердые цены на некоторые виды продукции. В Германии имело место огосударствление рабочей силы. Типичным примером использования административных мер от 15 июня 1933 о принудительном синдицировании промышленности, по которому министр хозяйства имел право объединять предприятия, картели, синдикаты, конвенции и другие группы или присоединять предприятия к уже существующим группам. По указу 33 года министр хозяйства имел право приказать предприятиям увеличить производство тех или иных видов продукции (и наоборот).

Важно, что экономика Германии все же не была национализирована, она была основана на частном принципе ведения хозяйства.  В Германии была введена добровольная, а затем всеобщая трудовая повинность.

Регулирование экономики косвенными методами.

Косвенные методы менее характерны, но они все равно имели место. При фашистах – централизация налоговой системы, основная часть налогов поступала в распоряжение центрального правительства.  Государство использовало налоговые льготы для поддержки мелкого предпринимательства, стремилось не допустить банкротства крупных и средних предприятий, которые были должны государству большие суммы налогов. Были выпущены специальные налоговые боны, которыми можно было расплачиваться. Если расплачивались деньгами. То бонами можно было расплачиваться в будущем. Государство осуществило реформу поземельного налога и налога на наследство, улучшив положение крестьянства. Были улучшены положения кредита. Для финансирования военных расходов существовали государственные векселя. Существовали ОЭФФО векселя и МЭФО векселя. 

ОЭФФО – использовались для финансирования общественных работ.

МЭФО – средства, полученные от них, использовались для финансирования развития ВПК. Они выпускались от имени специального государственного учреждения и были абсолютно ликвидны.

Их можно было применять для оплаты в любое время, поэтому они охотно покупались.

В 1938 в обращении находились векселя на сумму около 3 млрд. рейхс-марок (ОЭФФО) и 12 млрд. (МЭФО).

В 1934-38 за счет средств, полученных от продажи векселей, государство покрывало до 40% расходов бюджета.

Политика фашизма в области занятости.

Одним из предвыборных обещаний национал-социалистов было предоставление всем работы, дававшей средства к существованию. Оно было выполнено, при этом использовались все приемлемые методы. Уже в первые месяцы были ликвидированы все профсоюзы и учрежден в мае 1933 Первый фашистский профсоюз ДАФ (немецкий рабочий фронт), который находился под влиянием НСДАП. Другим нововведением политики отношений между работником и предпринимателем было введение института уполномоченных по труду. Они должны были предотвращать возникновение трудовых конфликтов и забастовок. Идея его витала в Германии уже давно. Еще в 1922 ее выдвинул Феглер (один из руководителей союза предпринимателей). Суть союза: уполномоченные по труду выбирались в каждом трудовом коллективе тайным голосованием всеми трудящимися из 20 кандидатов, которые, однако, назначались собственником предприятия и местной национал социалистической организацией. Одновременно были запрещены забастовки. Идеологи фашизма утверждали, что забастовок вообще быть не может.

В число мер по снижению безработицы относилась широкая система общественных работ, а также работ в сельской местности. В марте 1933 была создана организация сельской помощи: в  деревню направлялись безработные для сельскохозяйственных работ, те же, кто отказывался, лишались пособия по безработице. В мае 1933 была введена добровольная трудовая повинность для молодежи: молодые люди должны были добровольно поступать на общественные работы, получая 25 пфеннигов в день. Через эту систему прошло довольно много молодежи.

1 сентября 1934 имперский министр хозяйства Шахт издал декрет, по которому все молодые люди от 18 до 25 лет не члены НСДАП должны были уволиться с работы и отправляться в трудовые лагеря. Эти люди, как правило, не имевшие семей, должны были уступить место имевшим семьи более старшим людям.

Предпринимались и другие меры. В 1935-38 в Германии сложилась обязательная трудовая повинность. Использовались и средства пропаганды: против двойного заработка (мужа и жены). Было объявлено, что любая женщина, которая согласится в течение 5 лет не работать, может получить льготный кредит на сумму в 1000 рейхс-марок

Бурное развитие ВПК способствовало снижению безработицы, так же, как и рост армии.

С 1933 по 1936 год армия возросла на 700 000 человек. Тем не менее, с безработицей удалось справиться. Если в 1933 было 6 млн. безработных, то в 1934 – 3 млн., а в 1936 около 500 тысяч человек. Это обеспечило еще более массовую поддержку фашизма.

Промышленная политика фашизма.

Декрет от 15 июня 1933 о принудительном синдицировании промышленности – начало. Одной из целей в области промышленности было установление контроля. Фашисты отобрали предприятия лишь у евреев. Синдицирования промышленности способствовало повышению эффективности контроля государство над промышленностью.

Другим моментом промышленной политики было всемерное развитие тяжелой промышленности (в основном ВПК). Это привело к росту удельного веса отраслей группы А. В 1936 соотношение предприятий групп А и В был 3:1 (утяжеление структуры народного хозяйства). В Германии фашисты вынашивали план управления промышленностью в целях создания органичного народного хозяйства. Имелось в виду создание некого единого организма.

В феврале 1934 был издан декрет, по которому вся германская экономика делилась на 6 групп, к которым относились:

· Промышленность

· Ремесло

· Банки

· Страховые компании

· Торговля

· Энергохозяйство

Главные группы делились на подгруппы (13). Имела место вертикальная подчиненность, во главе – торгово-промышленная палата. Вся страна разделена на 14 территориальных округов, на уровне которых должно было обеспечиваться взаимодействие предприятий по горизонтали.

В период фашистской диктатуры в Германии разрабатывались общенациональные планы: план 1934-36 гг. и план 1936-49 гг. Идеологом Первого плана был министр хозяйства Шахт, выражал интересы первой группы монополий (горная и т.д.), Второй план поддерживал развитие новых отраслей (ВПК, химия и т.д.), идеолог – Герман Геринг, он был крупнейшим деятелем фашистской партии.

В 1937 ему были переданы полномочия принимать экономические решения на уровне всей экономики. Министерство хозяйства объявлялось лишь органом, исполняющим его решения. Главной задачей Второго плана было обеспечение подготовки Германии к войне, большое значение придавалось накоплению ресурсов, проводилась политика автаркии.

Аграрная политика фашизма.

В сельском хозяйстве Германии в период фашизма не было каких-то заметных успехов. Темпы роста сельского хозяйства составили только 6-7% в год, в то время как в 20-е гг. темп роста составлял 10-11%.

Крестьяне стали поддерживать фашистскую партию уже в самом начале кризиса 29-30 гг. За годы кризиса в Германии разорились около 2 млн. крестьянских хозяйств. В 1930 была опубликована статья «Об отношении НСДАП к крестьянству», где были изложены основные цели аграрной политики фашистов. В случае прихода партии к власти были улучшены условия аграрного кредита, урегулирована задолженность крестьян банкам и государству, будет создано продовольственное сословие (привилегированное), обеспечение жизненного пространства для других народов за счет других народов.

На самом деле было следующее. Фашисты ориентировались на вклад в хозяйство огромных средств, но, после того, как министром хозяйства стал Шахт, эти идеи были забыты и никаких особых вложений в сельское хозяйство не было. Задачей стало установление  контроля государства над сельским хозяйством и интеграция сельскохозяйственных отраслей с отраслями промышленности. Эти цели были достигнуты. В 1933 были урегулированы долговые отношения в сельском хозяйстве, большая часть долгов крестьянства была списана. В 1933 было создано продовольственное сословие, в которое вошли около 12 млн. человек из числа сельских жителей. Членство в этом сословии было принудительным, а членские взносы взимались как налог. Фашистам удалось установить контроль над ценами сельскохозяйственной продукции. Сбыт ее регулировался рыночными союзами, которые устанавливали максимальные торговые наценки, могли запретить или принудить повысить производство продукции, определяли обязательства крестьян перед государством, регулировали спрос и предложение.

В 1933 был издан декрет о наследственных дворах, по которому наследными дворами объявлялись усадьбы площадью от 7,5 до 125 га. Дополнительно для отнесению к этой категории необходимо было, чтобы усадьба принадлежала арийцу, члену НСДАП, усадьба должна быть рентабельной.

К концу 30-х гг. было достаточно подобных дворов – около 20%. Такие хозяйства освобождались от поземельного и имущественного налогов; задолженность перед банками и государством превращались в рентные платежи, фактические долги списывались на 50-60%, но эти хозяйства нельзя было дробить, передавая по наследству, они находились под наблюдением государства и должны были выполнять все его указания.

В с/х действовал принцип вождизма. Были вожди крестьян: Шахт, Дарре и Крупп. В 1937 был принят закон об обеспечении ведения хозяйства на земле, по которому сельские хозяева должны были подчиняться указаниям власти оп проведения агро- и зоотехнических мероприятий. На каждый двор заводился паспорт, где фиксировались все замечания. Если крестьянин не выполнял указания власти, то он мог быть лишен права ведения хозяйства на срок до 4 лет.

В 1939 была проведена очередная реформа управления сельским хозяйством в Германии. Суть: с/х окончательно поставлено под контроль министра хозяйства и вождей крестьянства. Самым заметным моментом была новая система заготовок с/х продукции: всю продукцию крестьяне передавали государству, которые затем часть ее передавали крестьянству. Так была решена проблема изъятия продукции без коллективизации.

Для каждого населенного пункта были выписаны паспорта. Это означало, что над сельским хозяйством установлен сильный контроль государства, способствовавший реализации целей фашизма.

Экономические последствия 2МВ.

1. Объем ущерба, причиненного войной.

2. Проблема репараций с Германии.

3. План Маршалла.

Объем ущерба, причиненного войной.

2МВ – самая разрушительная за всю историю. В ней участвовали около 60 государств, с населением в 1,7 млрд. человек.

Военные действия шли на территории около 20 квадратных км. В армии воевавших государств было мобилизовано около 110 млн. человек. Человеческие жертвы составили около 50 млн. человек, около 27 млн. из их числа – в СССР. Более половины этого количества – мирные жители и военнопленные. Прямой материальный ущерб оценивается в 1384 млрд. долларов, а общий – в 4 триллиона долларов. В число последствий 2МВ входят разгром Германии и Японии, ослабление Англии и Франции, обогащение США, победа социализма и демократических революций в ряде государств Восточной Европы и Азии, образование мировой системы социализма, усиление процесса крушения колониальной системы капитализма.

Проблема репараций с Германии.

Союзники (США, СССР, Англия, Франция) приняли решение о том, что после окончания войны Германия должны выплачивать репарации. Это было зафиксировано в решении Потсдамской конференции 1945. Было решено взимать репарации главным образом путем вывоза материальных ценностей, прежде всего – оборудования. Объем репараций – 20 млрд. долларов. Половина этой суммы предназначалась СССР. Еще до окончания войны было принято решение о том, из каких зон должно было вывозиться оборудование, и установлено, что репарационные требования к Польше должны были удовлетворяться за счет доли СССР. СССР должны были удовлетворить свои репарационные требования за счет вывоза оборудования из Восточной Германии, а также германских активов из Финляндии, Болгарии, Венгрии, Румынии, восточной Австрии. Союзники обещали позволить СССР вывезти часть и из Западной Германии. Репарационные требования союзников подлежали удовлетворению с помощью вывоза оборудования из Западной Германии.

Однако эти репарационные планы были выполнены лишь частично, СССР вывозил оборудование из Германии, но этот вывоз был прекращен в 1954 по совместному заявлению правительств СССР и Польши. Взимание репараций с Западной Германии союзники прекратили очень скоро. В 1949 Германия была поделена на две части. Восточная часть, на территории которой находились войска СССР – ГДР. ГДР рассматривалась СССР как западный оплот социализма (там строительство социализма по сталинской модели). В Западной Германии – ФРГ, которое стало налаживать отношения с западом. С 1949 взимание репараций с ФРГ было прекращено.

В 1947-48 – холодная война и бывшие союзники становятся непримиримыми врагами.

Именно в это время создаются в Европе мощные блоки. В 1949 был создан блок НАТО, через несколько лет, в 1954, был подписан Варшавский договор и возник Восточный блок во главе с СССР (противостоял НАТО). В 1949 социалистические страны во главе с СССР в целях экономической интеграции поддерживали создание Совета экономической взаимопомощи.

В 1954 французский министр Шуман предложил план, по которому предлагалось создать межгосударственные органы контроля над производством угля и стали, ликвидировать таможенные барьеры. План Шумана был поддержан Францией, ФРГ, Италией, странами Бенилюкса. В 1951 возникла реальная экономическая группировка ЕОУС – Европейской Объединение угля и стали. Отношения между государствами, входящими в ЕОУС, постепенно налаживались, и в 1957 был подписан Римский договор по созданию ЕЭС, в котором подчеркивалось, что целью новой организации является переход в будущем к проведению новой единой социально-экономической политики; установление единых цен на с/х и промышленную продукцию; устранение таможенных барьеров в торговле между государствами – членами ЕЭС; введение единых таможенных тарифов по отношению к другим государствам, ликвидация препятствий для движения капитала.

Одновременно был создан Евратом (европейское сообщество по атомной энергии). В 1960 – вторая мощная западноевропейская группировка ЕАСТ (европейская ассоциация свободной торговли), которую возглавила Великобритания.

План Маршалла.

Летом 1947 госсекретарь США Маршалл выступил с речью, в которой заявил, что США готовы оказать разоренной Европе помощь на определенных условиях. Эта помощь направлялась не против государств, а против голода, нищеты, отчаяния. Этот тезис побудил принять эту помощь многие государства (даже обеспеченные): 16 государств стали создавать соответствующую инфраструктуру.

Была создана Европейская организация экономического сотрудничества для получения этой помощи (ЕОЭС), СССР отказался участвовать в плане Маршалла, заявив, что это план, направленный на укрепление империализма. Примеру СССР последовала Финляндия и страны народной демократии (восточноевропейские социалистические страны).

В 1948-52 государства получали помощь США, которая поступала на определенных условиях: все реципиенты этой помощи должны были предоставить США информацию о состоянии своей экономики, снабжать США стратегическими ресурсами; взять на себя обязательства не поставлять СССР никаких стратегических товаров; вывести из состава правительств всех коммунистов; в каждую страну направлялась американская миссия, следившая за распределением помощи и исполнением обязательств.

Помощь оказывалась следующим образом. США поставляли в Европу товары (продовольственные), которые продавались, а вырученные деньги направлялись правительствам этих стран как помощь. Такая реализация помощи была очень выгодна США, т.к. у них появилась возможность реализовать залежалые товары, не находившие сбыта в США. Общие объем помощи в 1948-52 гг. составил около $17 млрд., что составило 1% годового ВНП СА. Наибольшую помощь по плану Маршалла подучили Англия и Франция (2 млрд. долларов на каждого), чуть меньше – Италия и ФРГ (около полутора миллиардов долларов).

Значение плана Маршалла в экономической истории Европы было немалым. Дело не в больших суммах, это была помощь, которая была необходима, в некоторых государствах помощь составила 10% капиталовложений в экономику, т.е. была существенной.

План Маршалла пользуется популярностью в зарубежной литературе.

После начала плана Маршалла американский президент Трумен в 1949 году заявил, что США готовы оказать помощь развивающимся государствам. В 1950-53 гг. помощь по плану Маршалла получали 37 государств, в том числе такие крупные, как Индия и Индонезия. Ясно, что реализация этих планов мало стоила США, но укрепила США на доминирующих позициях в послевоенном мире.

Послевоенные экономические реформы в Западной Германии, Франции и Японии.

1. Создание модели «социально-рыночного хозяйства» в ФРГ.

2. Экономическая политика де Голля во Франции.

3. Послевоенная экономическая реформа в Японии.

Создание модели «социально-рыночного хозяйства» в ФРГ.

Экономическая ситуация в Германии была тяжелой. В первые месяцы после войны был голод, отсутствовали необходимые товары, процветал черный рынок, массовая безработица. Западные союзники были вынуждены ввозить на территорию Германии потребительские товары на сумму 1 миллиард долларов. Более-менее благополучным было положение во французской зоне оккупации, где оживлялась мелкая торговля. Считается, что в то время на 1 немца приходилась 1 пара обуви на 50 лет. К тому же Германии были предъявлены репарационные требования на сумму 20 млрд. долларов. Промышленное производство по сравнению с 1936 годом к концу войны упало в 2 раза, государственный долг возрос в 15 раз, денежная масса выросла в 5 раз. В Германии поддерживалась модель с плановым управлением экономикой. В западной зоне оккупации шли дискуссии о выборе экономической модели. Коммунисты предлагали советскую, но восторжествовала другая точка зрения, которая отстаивалась либералами, в пользу социального рыночного хозяйства. Главным идеологом ее стал Л. Эрхард. Первые годы после войны Эрхард был управляющим хозяйством западной зоны оккупации. С 1949 года по 1963 – министр экономики ФРГ. В 1957 году Эрхард выпускает книгу «Благосостояние для всех», где обобщил реформы.

План выхода из кризиса: всемирное развитие свободной конкуренции, свобода предпринимательства, борьба с монополиями и денежная реформа, с которой и начались реформы.

21 июня 1948 года все деньги, выпускавшиеся старыми банками, были объявлены недействительными, все банки были освобождены от долговых обязательств перед населением и предприятиями. Каждый немец получил по 20 новых марок, а затем – еще по 20. Пенсии, зарплаты оставались прежними. Вся денежная наличность обменивалась так: одна половина по курсу 1:10 (1 новая марка на 10 старых), вторая половина по курсу 1:20. Средства на счетах предприятий пересчитывались 1:10. Имперский банк (Рейхсбанк) был ликвидирован. Вместо него – Банк немецких земель, который выполнял функции центрального банка по отношению к банкам земель, устанавливал резервные требования и т.п. Через три дня после начала реформы (24 июня) были отпущены цены. После этого цены практически не изменились, инфляции не было. Цены возросли лишь на несколько процентов, как и зарплаты. Как удалось обеспечить спокойствие цен? Законы препятствовали произвольному повышению цен; существовал каталог приемлемых цен, которым надо было следовать; правительство стимулировало повышенные затраты труда; велась борьба против разрыва хозяйственных связей между предприятиями.

Через несколько лет в Германии наблюдалось изобилие товаров.

Важнейшей частью реформ Эрхарда стала денежная реформа, которая была призвана стабилизировать денежное обращение Германии.

К 1954 года реформы в основном завершились. В 1954 году уровень промышленного развития 1936 года был превзойден примерно в 2 раза. В 1953-54 гг. очень много делалось для решения этой задачи.

Вполне понятно, что в 50-х гг. жизнь Германии была значительно лучше, чем в СССР, тогда же обнаружился некоторый перегрев экономики, грозившей кризисом, однако ЦБ правильной политикой падение правительства 1950-х гг. – «время германского чуда». Темпы экономического роста были довольно высокими, население пользовалось благами рыночной экономики, характерно использование товаров длительного пользования. На Западе, в том числе в ФРГ, стали говорить о государстве всеобщего благоденствия. ФРГ к этому времени – лидер в мировой экономике. К началу 60-х годов ФРГ стала лидером по золотым запасам в странах западной Европы. ФРГ была одним из государств, согласившихся подписать план Шумана, в 1950 – Римский договор, впоследствии играла роль в истории ЕЭС.

В 1950-60 годы и – далее – к 70-м гг. эта модель обеспечила консолидацию германского общества, его процветание. Она не безупречна, наблюдается некоторый отход от нее, но в свое время она была довольно удачной. В основе ее – несколько принципов. Самые главные: свободная конкуренция, охраняемая государством. Государство не влияет без необходимости на экономику, но следит за соблюдением правил честной конкуренции. Важнейшей задачей государства стало обеспечение платежного спроса населения. Разумеется, вмешивается, когда на рынке обнаруживалась аномальная ситуация. Регулирование денежного обращения – также задача государства. Немцы очень чувствительны к инфляции. Такая позиция во многом себя оправдала. Государство вмешивается в дела на монопольных рынках.

В целом экономика Германии строилась на принципах неолиберализма.

Экономическая политика де Голля во Франции.

В послевоенный период – быстрая модернизация экономики Франции. Франция – один из лидеров в области научно-технического прогресса. О ее отставании перестали говорить, Франция стала самодостаточным государством, которое в состоянии строить автострады мирового уровня и осуществлять серьезные проекты и т.д. Этому способствовала политика де Голля. В годы войны он возглавлял Временное правительство Франции, а наиболее блистательный период его деятельности – 1958-69 гг. Де Голль самостоятельную внутреннюю и внешнюю политику, по-своему это была весьма прогрессивная деятельность. Именно де Голль в 1962 г. прекратил колониальную войну в Алжире, при нем Франция вышла из НАТО, был поставлен вопрос о том, что евродоллары – долги США другим государствам и что используется ключевое положение доллара в международной валютно-финансовой системе, созданной в 1944 году на конференции в Бреттон-Вудсе. США получили возможность использовать ресурсы всех государств, расплачиваясь за них бумажными деньгами. Правительство да Голля потребовало от США обменять доллары Франции на золото и это удалось. Франция стала сокращать резервы ЦБ в долларах и накапливать золотые. Правительство было убеждено, что именно золото должно играть решающую роль, а не доллары. Ясно, что такая серьезная позиция Франции вызвала недовольство и серьезные проблемы у США. ОТ них стало уходить золото, т.к. примеру Франции последовали другие страны. В 1972 году США отказались обменивать доллары на золото для ЦБ и правительств государств. Это означало крах золотого стандарта. В 1976 году состоялась Ямайская международная конференция, на которой было принято решение отказаться от золотого стандарта и перейти к плавающим курсам.

Возвращаясь в 50-е гг., подчеркнем, что в общем правительство Де Голля проводило политику экономического дирижизма («управлять»). Экономическая идеология исходила из того, что экономика должна реализовывать национальные цели. Правительство активно контролировало экономику, причем выборочно; исходило из того, что для решения экономических проблем, в частности, модернизации Франции, необходимо решить социальные проблемы. Какой-либо кампании по национализации во Франции не проводилось, но была создана система общенационального планирования. Это было индикативное (рекомендательное) планирование. Комиссариат планирования разрабатывал основные макроэкономические показатели, формулировал цели национально-экономической политики; государство гарантировало льготы, помощь следовавшим плану. При Де Голле было выполнено два национальных плана. Правительство считало себя вправе объединить различные промышленные группы для повышения их конкурентоспособности, держало под жестким контролем железные дороги, каменноугольные шахты, металлообрабатывающие заводы; оказывало финансовую и организационную помощь предприятиям, находящимся на переднем крае научно-технического прогресса. При Де Голле были осуществлены общенациональные проекты, такие, как создание французской ракеты Ареан, самолета Конкорд; было много сделано для создания системы высококлассных автострад. После ухода Де Голля в отставку была завершена телефонизация всей Франции.

Правительство Де Голля часто взывало к патриотизму и стремилось нейтрализовать привычку все решать насильственным путем. Была модернизована система национального страхования и обеспечения, улучшено положение государственных служащих. Работникам частных предприятий предоставлялись те же гарантии, что и госслужащим. Рабочих активно привлекали к работе комиссариата планирования. Была проведена кампания по обеспечению участия работников в прибылях, рабочим выдавали акции, представители входили в состав фирм, что вызывало одобрение населения и давало свои положительные результаты. Была проведена программа модернизации сельского хозяйства. В половине государства оно было отсталым, его бедой была парцелиарная система, при Де Голле сельское хозяйство стало одним из самых современных в мире; создано много кооперативов.

Надо отметить, что опыт Франции говорит о том, что государство может сыграть весьма положительную роль в модернизации экономики, не подрывая основ рыночной экономики.

Послевоенная экономическая реформа в Японии.

Япония потерпела поражение во 2МВ, ее экономика находилась в очень тяжелом состоянии, которое в первые годы не улучшалось. Погибло около 2 млн. человек, огромными темпами развивалась инфляция, процветал черный рынок. Япония не получала помощи по Плану Маршалла, но ей поступала гуманитарная помощь. Положение дел стало улучшаться, когда США обратили внимание на Японию как на союзника.

В 1946-52 гг. Япония была оккупирована США, руководил войсками американский генерал Макартур. Проводилась политизация аграрного курса. Сначала США ориентировались на Китай, затем – на Японию. В значительной мере это удалось, благодаря определенным мерам. В 1947 году принят антимонопольный закон, по которому запрещались картельные и синдикатные соглашения, провозглашалась свобода конкуренции, декларировалось стремление обеспечить всем равный доступ на рынок. В 1947 году были распущены дзайбацу (концерны) и проведена работа по разрушению других промышленных групп.

В 1947-50 гг. – проведена аграрная реформа; ее результатом стало превращение японского мелкого крестьянского хозяйства, исчезновение помещичьего хозяйства. Государство выкупило у помещиков земли и распределило участки площадью до 1 га между крестьянами за плату. Но поскольку в стране была инфляция, платежи обесценились: вышло, что земля крестьянам досталась даром. 

В 1950 г. вышел закон о бюджетной реформе, согласно которому государство брало на себя обязательства поддерживать бездефицитность бюджета. Государство отказывалось вкладывать средства в убыточные предприятия, они закрывались; прекращались финансовые конверсии (переход с военного предприятия на мирное); устанавливался фиксированный курс йены, а предприятия и банки получили право вести операции на внешнем рынке.

Экономическая политика Японии после войны направлена на модернизацию, на выход в число передовых государств. В 1950-е гг. основное внимание было направлено на подъем базовых отраслей экономики (гидроэнергетике, химической промышленности, транспорту). В 1960-е гг. акцент в экономической политике был сделан на нефтехимию, автомобилестроение, развитие электроники. До 1970 г. в Японии вышла на 1 место в мире по уровню научно-технического развития и в 1970 г. была введена обратимость йены. В это время произошла реформа в области образования, социального обеспечения. Темпы экономического роста стали умеренными (4-5%). В результате в настоящее время Япония – процветающее государство.

Экономическая политика России в 1890-е гг.

1. Экономический подъем России в 1890-х гг. как результат экономической политики.
2.  Основные элементы экономической политики Витте.
Курс на индустриализацию; промышленный протекционизм; привлечение иностранного капитала; денежная реформа 1895-97 гг.; налоговая реформа 1898 г.; социальная политика.

Политика России направлялась министром финансов С.Ю. Витте, который находился на этом посту с 1892 по 1903 г. Затем недоброжелатели добились его смещения, его повысили, но это уже был период его меньшего влияния; затем Витте ушел в отставку и занялся литературной деятельностью («Мемуары»).

В 1890-е гг. был период счастливого экономического развития России, период небывалого промышленного подъема, капиталистической индустриализации России. За 1890-е гг. объем промышленного производства в России возрос в 2,3 раза, причем разные сектора развивались неодинаково, происходило утяжеление промышленной структуры. Производство средств производства выросло в 2,6 раза, а производство предметов потребления – в 1,6 раза. За 1890-е гг. удельный вес тяжелой промышленности вырос с 30% до 46%.

Промышленный подъем явился результатом как действия рыночных сил, так и экономической политики правительства. 

1890-е гг. – период интенсивного железнодорожного строительства, в это время было построены 22 тысячи верст железнодорожного полотна, протяженность железнодорожных сетей возросла таким образом на 40%.

В 1892 году по инициативе Витте на государственные средства началось строительство Транссибирской магистрали, которая прошла от Челябинска до Владивостока, строительство завершилось в 1916 году.

В 1900 году началось строительство КВЖД и ЮМЖД (Южно-Маньчжурская железная дорога). Строительство дорог на восток отражало концепцию евразийства (Россия – европейско-азиатская страна, должны развиваться экономические отношения с востоком).

Особенностью 1890-х было то, что в Россию охотно шел иностранный капитал, государственным банком были накоплены большие запасы золота, что позволило провести успешную денежную реформу 905-1906 гг.

Одна из важнейших задач – индустриализация. Россия занимала в мире 5 место по объему промышленного производства (4 место в Европе).

Еще больше безрадостно положение промышленной продукции на душу населения. Существовала необходимость ускорения промышленного развития России. Для этого применялся ряд средств, среди которых государственные субсидии промышленности, привлечение иностранного капитала и протекционизм внешней торговли. Раньше речь шла о том, чтобы пополнить казну за счет высоких таможенных пошлин, а главная задача протекционизма Витте – защита национальной промышленности от иностранной конкуренции. Протекционизм внешнеторговой политики оказал положительное влияние.

В 1892-94 гг. между Россией и Германией шла торговая война и Россия ее выиграла. Тенденции к усилению протекционизма стали обнаруживаться к 1876 году (до Витте).

В 1891 году в России был принят очередной протекционистский внешнеторговый тариф, по которому уровень обложения импорта равнялся 33%, а по некоторым товарам – 100%.

В 1893 году Витте добился предоставления ему полномочий повышать пошлины на товары тех государств, которые мешают России в промышленном развитии. Российский потребитель был вынужден довольствоваться отечественными товарами невысокого качества, но буржуазия стремилась к прибыли, но капитал не вывозился, все инвестировалось в экономику.

Взвешивая все плюсы и минусы протекционизма, нужно отметить, что было больше плюсов. Протекционизм побуждал иностранных предпринимателей вкладывать в российскую экономику капиталы. Капитал вкладывался в обрабатывающую промышленность, горно-литейную промышленность, банки. В целом иностранный капитал сыграл положительную роль в экономическом развитии.

Самым выдающимся достижением была денежная реформа. Со времен реформы Канкрина (1839-43 гг.) прошло уже много времени, серебряный рубль и кредитные билеты обесценились, в России была инфляция. В период Крымской войны (1853-56 гг.) эти тенденции усилились. Инфляция была выгодна помещикам (экспортеры), однако она не способствовала развитию России, следовательно, вставал вопрос о денежной реформе, обсуждались различные варианты. Витте сумел убедить императора в необходимости перехода к золотому монометаллизму (образец – Франция). Такая система не без недостатков. Денежная реформа была тщательно подготовлена, банк накопил огромные запасы золота, оно было также получено из-за границы. Реформа была хорошо продумана.

Реформа затрагивала интересы связанных с внешней торговлей. Рынок реагировал спокойно, простой народ ее не заметил.

Суть: скрытая девальвация рубли на треть. Были выпущены в обращение золотые полуимпериалы достоинством в 5 рублей и империалы (10 рублей) с уменьшением золотого содержания на треть по сравнению с аналогичными монетами прежней чеканки. Прежние деньги объявлялись имеющими достоинство: полуимпериалы – 7 рублей 50 копеек, империалы – 15 рублей. Выпускались новые кредитные билеты, которые обменивались на золото в отношении 1:1. Старые бумажные деньги обменивались на золото в пропорции 1 рубль старыми на 66,6 копеек золотом.

03 января 1897 вышел закон о государственном банке России, по которому эмиссия бумажных денег в сумме до 600 млн. рублей должна была быть обеспечена золотом не менее, чем на половину, а на большие суммы – целиком.
Российские бумажные деньги до 1МВ были обеспечены золотом на 100%. Требование стопроцентного обеспечения было чрезмерным. Система золотого стандарта может успешно функционировать, если бумажные деньги будут обеспечены золотом на 30-40%.

Средства для реформы появились за счет налоговой эксплуатации крестьянства, крестьянская война превратилась в революцию. Правительство не могло финансировать флот и армию в Русско-японской войне.

Таким образом, реформа была противоречивой, но положительных сторон в ней было больше.

Другой реформой стала налоговая реформа 1898 года. До 1898 года налоги взимались не с торгово-промышленных заведений, а с конкретных лиц. Возникала подыменная торговля, занятия торговлей и промышленностью предполагало вступление в гильдию купцов и промышленников. В 1898 году вышел закон о промысловом налоге, по которому для занятий торгово-промышленной деятельностью не обязательно было вступать в купеческую гильдию, права гильдии и привилегии исчезли. Стали облагаться промысловым налогом не физические лица, а торгово-промышленные заведения. Было введено 3 торговых разрядов и 5 промышленных. Принадлежность к 1-2 торговому и 1-3 промышленному разрядам давало право вступать в купеческую гильдию. Система взимания налогов была очень запутанной. Акционерные общества платили основной промысловый налог и дополнительный сбор, который делился на 2 части: отчисления от прибыли и налог с основного капитала, а основной промышленный налог платился по разрядам.

Гильдейские предприятия платили основной промысловый налог, сбор за принадлежность к гильдии, раскладочный сбор и отчисления от прибыли. В системе налогообложения существовали лазейки для уклонения. Налогообложение находилось в ведении министерства финансов. Налог хорошо работал, промышленность развивалась. Предприятия отдавали около 20%.

Витте приложил усилия для сохранения классового мира. В 1897 г. он добился принятия закона, по которому продолжительность рабочего дня ограничивалась 11 часами. В 1903 году – закон об ответственности предприятий за увечья рабочих, тогда же была отменена круговая порука в деревне. Витте был убежденным монархистом. В 1897 г. был принят закон о государственной продаже водки. Витте спас царизм, получив во Франции огромный заем и предотвратив финансовую катастрофу.

Особенности монополистического капитализма в России.

1. Концентрация и централизация капитала.

2. Образование финансового капитала.

3. Особенности вывоза капитала из России.

4. Общая характеристика монополистического капитализма в России.

5. Проблемы экономических предпосылок Октябрьской революции.

Концентрация и централизация капитала.

Как отечественные, так и зарубежные специалисты считают, что в последней трети XIX века в России, как и в других ведущих странах мира начались процессы монополизации промышленности, торговли, транспорта, банковской сферы. С начала ХХ века Россия вступила в эпоху империализма. В последней трети XIX века капитализм свободной конкуренции и в России уступает место монополистическому капитализму, что особо обнаруживается в 1880-90-е гг., а в начале ХХ века монополии начинают господствовать в ведущих отраслях экономики. Конечно, сохранялись пережитки феодализма, особенно в сельском хозяйстве (сословное неравенство, помещичье землевладение, монархия и т.п.), но в промышленности, торговле, банковском деле больше проявлялись общие закономерности развития.

В истории монополизации выделены те же основные этапы, что и в других странах. В основе – концентрация и централизация капитала, но были и особенности. Целый ряд монополий возник потому, что их руководители были приближены к правящим кругам, что обеспечило им привилегии.

1880-90-е гг. – начальный этап. На этом этапе возникают первые картели и синдикаты, и начинается концентрация в банковском деле: возникают объединения банков. Считается, что первыми монополиями были синдикат гвоздильных и проволочных заводов (1886 г.) и синдикат сахарозаводчиков (1887 г.). Считается, что к началу ХХ века их было около тридцати.

1900-07/08 гг. – начинается мировым экономическим кризисом, который особенно ударил по России. Много предприятий разорилось, было поглощено более крупными. Для этого этапа характерно следующее: возникают мощные синдикаты по отраслям экономики; синдикаты взвинчивают цену на свою продукцию; возникают банковские монополии. В это время возникли: синдикат паровозостроительных заводов (1901 г.), синдикат Продамет (1902 г.), Продвагон и Гвоздь (1903 г.), Общество Трубопродаж (1902 г.), Продуголь (1904 г.), Кровля (1907 г.), Союз фабрикантов сельскохозяйственных машин и орудия (1907 г.), Медь и Продаруд (1907 г.), Треугольник (1907 г.), синдикат лодзинских х/б фабрикантов (1908 г.).

1909-13 гг. – монополии господствуют в экономике, возникают тресты и концерны, финансовый капитал (промышленный + банковский капитал). Это период промышленного подъема России, в это время возникают: Проволока (1909 г.), Ропит (Российское общество пароходства и торговли, 1909 г.), Платина (1909 г.), Русская нефтяная корпорация (в Лондоне. Концерн, 1912 г.), Электропровод (1912 г.), Табачный трест (1913 г.).

В деятельности российских монополий трудно найти что-либо положительное. За время существования Продамет не было построено ни одного завода, политика: сворачивать уже существующие производства и повышать цены. Цены на металл выросли примерно в 6 раз, производство металлов росло очень медленно. Аналогичная ситуация была в нефтедобывающей промышленности, в России – топливный и энергетический голод в года 1МВ. Особенностью концентрации производства в России было то, что на предприятиях была сосредоточена большая часть рабочего класса. На предприятиях с числом рабочих более 500 человек было занято 54,5% всей рабочей силы промышленности. Это облегчало социалистическую пропаганду.

Образование финансового капитала.

В конце 1890-х гг. банки начинают объединяться. В начале ХХ века в России существуют крупные банки: Азовско-Донской банк (1901-1904 гг.), Русско-Азиатский банк (1910), Русский банк для внешней торговли, Петербургский международный банк и другие. Концентрация капитала в банковской сфере была довольно значительной. На долю 12 крупнейших банков в 1914 году приходится около 80% банковских средств. Банковскую систему возглавлял Госбанк (1860 г.), в 1897 году г. был принят его новый устав, по которому он подчинялся министерству финансов и являлся эмиссионным центром страны. Госбанк также кредитовал торговлю и промышленность. Политика его была чрезвычайно консервативной, что выражалось в том, что свои активные операции он осуществлял за счет свободных средств казначейства. Это мешало ему выполнять капиталотворческую функцию.

В России было два крупных ипотечных банка: Крестьянский (1882 г.) и Дворянский (1885 г.), они сыграли важную роль в реформе Столыпина. Однако ядром банковской системы были частные акционерные банки коммерческого кредита, в 1919 г. их было 47, они имели 742 отделения по стране. Известную роль играли городские банки (276). В России также существовали ломбарды, общества взаимного кредита, была и кредитная кооперация, которую возглавлял Московский народный банк (1912 г.).

В период промышленного подъема 1909-1913 гг. промышленный капитал сливался с банковским, возникает финансовая олигархия. К финансовым олигархам относятся Путилов, Авдаков (каменноугольная промышленность), Лианозов, Нобель (нефтедобыча и переработка), Рябушинские, Коноваловы, Морозовы и др. Для других стран было характерно усиление вывоза капитала.

Особенности вывоза капитала из России.

Для России это было не характерно, наоборот, в нее капитал ввозился. Финансовые олигархи – олигархи иностранного капитала. В 1914 году на долю иностранного капитала в 18 крупных банках приходилось 43%, особенно представлен был французский и немецкий капитал. Россия не была страной, вывозящей капитал. Небольшой вывоз все же был, были ориентиры на Иран и Турцию. Потребности экономики в капитале были огромны, денежная система была устойчивой. Существовала конкуренция на международном рынке капитала, которую Россия не могла выдержать, поэтому довольствовалась ролью чистого импортера капитала.

В 1917 году в Россию было вложено 17 млрд. золотых рублей, но в промышленность гораздо меньше, только 2,6 млрд., остальное ушло на ссуды правительству. Из суммы в 17 млрд. 31% приходился на французский капитал, 24% - на английский, 20% - на немецкий, 13% - на бельгийский и 5% - на США. Россия была страной-импортером, а не колонией. Иностранный капитал вкладывался не только в добычу, но и обрабатывающую промышленность (машиностроение). Роль иностранного капитала прогрессивна. Правительство делало заимствования и на непроизводственные цели: в 1906 году – на подавление революции.

Признак империализма: борьба за территориальный передел не была выражена, т.к. неактуальна. У России были огромные территории, территория внутренних колоний превышала территорию метрополий. Были регионы, уровень развития которых был выше или сопоставим с центром (Прибалтика, Баку, Польша), были и отсталые районы (Сибирь, Средняя Азия). Тем не менее, Россия вела империалистические войны.

Общая характеристика монополистического капитализма в России.

Российский империализм – военно-феодальный (по Ленину). Подразумевалось, что царизм проводил агрессивную внешнюю политику, а также по отношению к инородцам. Также присутствовало сохранение пережитков феодализма. Эти проблемы следовало учесть при характеристике предпосылок великой Октябрьской социалистической революции.

Проблемы экономических предпосылок Октябрьской революции.

Великая Октябрьская социалистическая революция была подготовлена всем ходом истории, это было закономерное событие (с позиции большевиков). По Марксу, социалистическая революция должна была произойти во многих странах, а начаться в стране с высоким уровнем промышленного развития и большой долей пролетариата (в России – всего 14%). По Марксу, капитализм не погибнет раньше, чем проделает всю работу по развитию производственных сил, чего не было в России. Вследствие этого Плеханов считал, что еще не время для революции. Каутский целую работу Октябрьской революции, где доказывал, что это ошибка и что раньше или позже возникнет диктатура личности (Сталин). Россия была среднеразвитой капиталистической страной, революция назревала и без 1МВ. Россия шла к революции, но она не обязательно должна была быть социалистической. Главной ее предпосылкой стала нерешенность аграрного вопроса. 1МВ ускорила события. То, что власть перешла к большевикам – случайность. Начался социальный эксперимент.

